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,,Laboratorium”: Moze Pan
pokrotce przyblizy¢ profil dzia-
talnoSci i historie firmy?

Grzegorz Golab: Firma Pro-Envi-
ronment Polska jest autoryzowanym
dystrybutorem firmy PerkinElmer.
Dostarczamy aparature badawcza,
akcesoria oraz materiaty zuzywalne
z zakresu analityki Srodowiskowej.
Oferujemy naszym klientom najno-
woczesniejszg aparature analityczng
zaréwno z technik spektroskopo-
wych, w tym analizy pierwiastko-
wej, chromatograficznych, a takze
analizy termicznej. Zakres dzia-
talnosci firmy obejmuje réwniez
wsparcie aplikacyjne i szkole-
nia dla uzytkownikéw aparatury.
Firma Pro-Environment Polska
rozpoczeta dziatalno$¢ w stycz-
niu 2016 roku, natomiast Per-
kinElmer obecny jest w Polsce
od niemal 30 lat. Model dystry-
bucyjny umozliwia nam zacho-
wanie ciagtosci biznesu, dostepu
do zasobdéw i know-how korporaciji,
a jednoczesnie zapewnia ,,zwrot-
no$¢” firmy dziatajacej lokalnie

— mozemy szybko podejmowac
decyzje i realizowac zatozong wizje,
w tym prowadzi¢ wtasne projekty
badawcze. Obecna forma pozwala
réwniez na uzyskanie ich finan-
sowania przez Unie Europejska.

Jak Pan trafit do tej firmy?
Zaplanowatem to. Nie wierze

w réwne wyniki, poniewaz nie-
stety zycie takie nie jest. Gdyby
byto, $wiat bytby nudny. Ale
naprawde wierze w rOwne szanse.
Rowne szanse dla mnie, bardziej
niz cokolwiek innego, oznaczaja
swietng edukacje i madrych ludzi,
ktorych spotykamy na swojej dro-
dze. Od nas zalezy, co z tym zro-
bimy. Moge podac¢ wiele szczeg6-
16w na temat mojej mtodosci, ale
nie wiem, czy kogokolwiek to inte-
resuje. Jestem jednak pewien,

ze gdyby nie moja wychowawczyni
w liceum i kilka innych oséb, praw-
dopodobnie trafitbym do wiezienia.
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Zamiast tego trafitem na Wydziat
Chemii Politechniki Poznanskiej,
zeby zgodnie z rodzinna trady-

Cja, zosta¢ inzynierem chemii.
Rozpoczatem studia doktoranc-
kie pod kierunkiem wspaniatego
profesora, zafascynowany chro-
matografia, a jednoczesnie poszu-
kujacy mozliwo$ci potgczenia
chemii analitycznej z biznesem.

Wowczas pojawit sie
w naszym zaktadzie GC/MS firmy
PerkinElmer, a méj promo-
tor powierzyt mi nad nim opieke.
Byto to drugie tego typu urzadze-
nie w Polsce. Miatem mndstwo
pytan i pomystéw, dla firmy bytem
prawdziwie koszmarnym klien-
tem. Datem sie we znaki na tyle,
ze latem 2001 roku dostatem tele-
fon z propozycja pracy jako sprze-
dawca aparatury PerkinElmer.

Bez wahania przeszedtem do biz-
nesu iod tego czasu robig to, co mnie
pasjonuje. Juz pracujac dla PKI, uzu-
pehitem edukacje o studia MBA,
gdzie trafitem na promotorke, ktéra
pomogta mi zaprzac Zarzadzanie
Strategiczne do zoperacjonalizowa-
nia tego, co miatem gdzie$ w glowie.

Wydaje mi sie, Ze istnieje
niewielkie rozréznienie mie-
dzy artysta a naukowcem czy
specjalista najwyzszej klasy.
Miatem wizje firmy, a kiedy
dostrzegtem wtasciwy moment
i, artystow” wokot, razem wcie-
lilisSmy ja w zycie. Tak narodzit
sie projekt Pro-Environment.

W jakie nowe projekty angazu-
jecie sig Panistwo aktualnie?
Kazdy klient to nowy projekt.
Im wczesniej mozemy uczest-
niczy¢ w planowaniu laborato-
rium czy cho¢by nowej metody,
tym wieksze jest nasze zaanga-
zowanie i tym lepsze efekty.
Mamy tez wtasne projekty,
zgodnie z naszym sloganem think
future, wybiegajace w dalsza przy-
sztos¢. Wspdlnie z Centrum Nauk
Biologiczno-Chemicznych Uni-
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wersytetu Warszawskiego i innymi
partnerami rozpoczeli$émy prace
nad zupetnie nowym produktem
pod wspdlnym hastem FoodLAB™,
Chodzi o podreczny multisensor
do badania zywnosci tam, gdzie
jest to najbardziej potrzebne, czyli
dostownie na straganie, w domowej
kuchni czy na talerzu w restauracji.
Sensor bedzie skierowany do uzyt-
kownikéw indywidualnych, bedzie
to urzadzenie wielkosci dtugopisu,
komunikujace sie za pomoca smart-
fonu. Pierwsze badania zaplano-
walismy w kierunku oznaczania
zawarto$ci metali ciezkich i lak-
tozy, a takze glutenu i fruktandw.
Obecnie nie istnieja zadne tego
typu skomercjalizowane produkty.
Poza tym, jednym z naszych naj-
nowszych projektéw sa tzw. wizyty
studyjne, skierowanie do studen-
toéw ostatnich lat i absolwentow:
zalezato nam na stworzeniu firmy
pokazowej, ktéra dzieki zdefinio-
wanym procesom, jak i fizycznej
organizacji biura, sama w sobie
bedzie produktem. Wizyta trwa
ok. 5 dni, podczas ktérych nasi
specjalisci dzielg sie swojg wie-
dza i doswiadczeniem, a uczestnicy
majg szanse zaznajomic sie ze spe-
cyfika pracy w branzy oraz mie¢
kontakt z najnowsza aparaturg ana-
lityczng i innowacyjnymi rozwig-
zaniami technologicznymi. Oprécz
zaje¢ w laboratorium, uczestnicy
maja mozliwo$¢ zobaczenia, jak
w praktyce wyglada praca w fir-
mie ,,od kuchni”, biora tez udziat
w warsztatach z zakresu kompe-
tencji miekkich, technik negocja-
cyjnych i sprzedazowych, ¢wiczen
z kreatywnosci oraz zajec¢ z obszaru
planowania wtasnej $ciezki kariery
zawodowej. Najblizsze wizyty stu-
dentéw z UMK odbeda sie w maju.

Jakimi realizacjami przygoto-
wywanymi w ostatnim czasie
moga sie Pafistwo pochwali¢?
W ostatnim roku mielismy kilka
bardzo ciekawych realizacji.
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Osobiscie jestem bardzo zwigzany
z projektem technik tgczonych TG-
-FTIR-GC-MS na Politechnice
Poznanskiej, dostarczyliSmy tez
kolejne specjalistyczne systemy
chromatograficzne (tzw. custom
solution) dla branzy petrochemicz-
nej, gdzie istotna jest nie tylko
zaawansowana technologia, ale
przede wszystkim wtasciwa imple-
mentacja metod. Ponadto mieli-
$my trzy kompleksowe realiza-
cje w branzy tworzyw sztucznych,
nowym laboratorium kontrakto-
wym oraz u producenta zywno-
Sci ekologicznej. Byty to realiza-
cje ,,pod klucz” obejmujace peine
wyposazenie laboratorium wraz
z instalacjami zasilajacymi. Najle-
piej czujemy sie w takich projektach
ijak pokazuja te do$wiadczenia,
jest to najlepszy sposéb na zakon-
czenie realizacji sukcesem, w ter-
minie... i w zatozonym budzecie.
Duzo nauczyliSmy sie tez wypo-
sazajac wiasne laboratorium apli-
kacyjno-pokazowe, gdzie wtasnie
rozpoczynamy organizacje cyklu
szkolen komercyjnych, w formie
warsztatéw m.in. z technik chro-
matograficznych, podczerwieni
ICP-OES i ICP-MS. S to zajecia
praktyczne, tzw. hands-on, na apa-
ratach, prowadzone w niedu-
zych, 6-osobowych grupach. Dzi$
na rynku jest duzo szkolen teo-
retycznych. Naszym atutem jest
to, ze dysponujemy wyjatkowa
infrastrukturg — nowoczesnym,
w pelni wyposazonym laborato-
rium pokazowym dedykowanym
do szkolen o charakterze warszta-
towym. Drugiego takiego miejsca
w Polsce nie ma. Wszystko to Swiet-
nie wpisuje sie w wizje Centrum
Nauk Biologiczno-Chemicznych,
na terenie ktérego mamy swojq
siedzibe. Mamy tu do czynienia
ze wspdtistnieniem chemii i bio-
logii, a takze ze wspétdziataniem
nauki i biznesu. Multidyscypli-
narnos¢, polaczenie technologii
i know-how pozwala na skuteczne
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prowadzenie prac badawczo-roz-
wojowych, a w rezultacie opra-
cowanie innowacyjnych produk-
téw na miare potrzeb nowoczesnej
gospodarki i spoteczenstwa.

I tu mozemy sie pochwali¢
pierwszymi wynikami w pionier-
skich oznaczeniach zawartosci
metali w pojedynczych komor-
kach, dzieki unikalnej techno-
logii Single Cell-ICP-MS opar-
tej na modelu NexION 2000. Byty
to oznaczenia miedzi w komor-
kach PBMC, obecnie kontynuujemy
badania m.in. w ramach wspo6t-
pracy z Zaktadem Biofizyki IBB
PAN, starajac sie okresli¢ wptyw
réznych czynnikéw na pobiera-
nie miedzi do komodrek HEK.

Czy mozna powie-
dziec, ze na rynku domi-
nuje klient prywatny?
Nie. Struktura klientéw zmienia
sie nieco, jesli chodzi o branze,
natomiast nadal potowa zamé-
wien pochodzi z sektora panstwo-
wego, tj. od instytucji naukowych,
uniwersytetow, instytutéw, agen-
cji rozwoju i tzw. rzgdowych, czyli
inspektoratow ochrony $rodo-
wiska, sanepidéw, policji itp.
Ciekawa jest struktura finan-
sowania — za wigkszoscig tych
inwestycji stoja pienigdze unijne,
bez wzgledu na sektor. Szacujemy,
ze ponad 70% zakupdéw finan-
sowanych jest z tych funduszy.
Biorgc pod uwage rosngce tempo
wydatkowania wspdélnotowych
pieniedzy, spodziewamy sie wiek-
szej dynamiki wzrostu w najbliz-
szych dwoch latach, ktéry z kolei
powinien da¢ impuls do rozwoju
gtéwnie dla przedsiebiorstw.

W jakim kierunku bedzie roz-
wijala sie technologia?

W kierunku szybkos$ci, automaty-
zacji, miniaturyzacji, prostszych
interfejséw i zdalnego dostepu. Kie-
dys sprzet dostarczany do klienta
pracowat przez 15 czy 20 lat. W tej

chwili ,,zywotno$¢” aparatu okresla
sie na ogdt na 5 do 7 lat. Dzieje sie
tak dlatego, ze mamy do czynienia
z rosnacymi wymaganiami labo-
ratoriéw z jednej strony i poste-
pem technologicznym z drugiej.
Producenci z wigkszg czestotliwo-
$cig wprowadzaja na rynek nowe
modele — trendy z rynku kon-
sumenckiego zaczynaja przeno-
si¢ sie na rynek specjalistyczny.
Mysle, ze przyszlosc¢ analityki
wykracza daleko poza laborato-
rium. Faktyczny odbiorca badan,
czyli spoteczenstwo lub jak kto woli
— konsument, nie ma dzi$ w reku
narzedzia, ktére pozwala indywi-
dualnie zweryfikowac sktad pro-
duktow. Kazdy z nas jest praktycz-
nie bezbronny wobec mozliwych
zanieczyszczen czy zawartosci
alergenéw w zywnosci, trudno
tez odréznic ), zdrowa zywnos¢”
od tej naprawde zdrowej, kierujac
sie wytacznie informacja na opa-
kowaniu. Prosze tylko pomyslec¢
o produkcie typu lab-on-a-chip,
,zamknietym” w obudowie wiel-
ko$ci dtugopisu, z prostym inter-
fejsem na telefonie komérko-
wym, zrozumiatym dla kazdego.
Tego typu produkty oczywi-
Scie nie zastapia ,,ciezkich” badan
w laboratoriach kontrolnych czy
diagnostycznych, trzeba jed-
nak pamietac, ze te dziatajg bar-
dzo czesto w oparciu o akty nor-
matywne, ktére zmieniaja sie
z pewng bezwtadno$cig. Dla-
tego tutaj spodziewatbym sie
raczej ewolucji niz rewolucji.

Czego Panu zyczy¢ na naj-
blizszy rok?

Radosci tworzenia. Zawsze uwa-
zatem, ze czeScig mojej pracy byto
utrzymanie najwyzszej ,,jakosci”
0s6b w organizacji. Chyba mia-
tem dotychczas szczescie do ludzi
z pasja. A wiec szczeScia do ludzi:
to oni tworzg firme i jej sukces.
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